
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

Schweizer Cleantech erfolgreich 
nach Indien bringen.  
18. November, Basel  /19. November,  Zürich  /20. November, Lausanne  /24. November, St. Gallen . 
Bildungszentrum 21 Basel, SWX Convention Point Zürich, Palace & Spa Lausanne, Einstein Congress Hotel St. Gallen. 



 

Ausblick  Mit der Vorstellung der Opportunity-Studie „Clean Energy in India“ am 
20. Oktober in Bern, haben wir die vielseitigen interessanten 
Möglichkeiten, die sich für Schweizer Unternehmen im indischen 
Markt anbieten zusammengefasst und auf die Fact Finding Mission 
anfangs 2010 hingewiesen. Gute Vorbereitung ist Voraussetzung für 
einen optimalen Geschäftserfolg; deshalb: 

 

Programm  Wie Schweizer Cleantech Firmen sich erfolgreich i m indischen 
Markt positionieren können. 
 
Die Schweizer Cleantech Industrie ist noch zu wenig international 
vernetzt, ferne Märkte wie zum Beispiel Indien sind wenig bekannt 
und das Potential weitgehend ungenutzt. Das Zusammentreffen mit 
möglichen indischen Geschäftspartnern kann verwirrend sein und 
dem Erfolg in diesem Wachstumsmarkt im Wege stehen. Wir bereiten 
interessierte Schweizer Firmen darauf vor in einer Reihe von 
Halbtages-Seminaren, indem wir auf interessante Aspekte der Studie 
eingehen, aber auch die kulturellen Aspekte im Umgang mit Indiens 
Geschäftswelt beleuchten: 
 
·  Präsentation des Opportunity Reports „Clean Energy in India“ 
·  Kulturelle Aspekte beim „Doing Business in India“ 
·  Erfahrungsberichte und kommerzielle Aspekte 
·  Informationen zur Fact-Finding & Match Making Reise 
 
 
13:30 Willkommens-Kaffee und Registrierung 

 
14:00 Begrüssung  

Jakob Heller,  Senior Consultant South Asia, Osec 
 

14:10 Vorstellung der Studie „Clean Energy in India - 
Perspectives for Swiss business and research institutes“ 
Waseem Hussain,  Geschäftsführer, Marwas AG 
 

14:40 Kulturelle Aspekte beim „Doing Business in India“ 
Waseem Hussain,  Geschäftsführer, Marwas AG 
 

15:40 Kaffeepause 
 

16:10 Kulturelle Aspekte beim „Doing Business in India“ 
Waseem Hussain,  Geschäftsführer, Marwas AG 
 

 

 
 
 

Seminare in allen Landesteilen. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

17:10  Wirtschaftliche Rahmenbedingungen oder Testimonials zu 
Indien 
18. November: Franz Probst,  Chairman, SICC 
19. November: Otto Hofstetter,  CEO, Otto Hofstetter AG 
20. November: tbd 
24. November: tbd 
 

17:40 Informationen zur anstehenden Delegationsreise nach 
Indien 
Q&A  
Jakob Heller,  Senior Consultant South Asia, Osec 
 

18:00 Networking-Apéro 
 

Moderator Jakob Heller,  Senior Consultant South Asia, Osec 

 
Datum und Ort   18. November, 2009, Hotel Bildungszentrum 21, Basel 

19. November, 2009, SWX Convention Point, Zürich 
20. November, 2009, Lausanne Palace & Spa, Lausanne 
24. November, 2009, Einstein Congress Hotel, St. Gallen 
(15. Dezember, 2009, Handelskammer, Lugano; Anmeldung erfolgt 
separat) 
 

Sprache    Basel, Zürich, St. Gallen Deutsch / Englisch 
     Lausanne   Englisch 
 

Teilnahmekosten  Preise pro Person exkl. MWST. 
CHF 70.- für Osec-Mitglieder 
CHF 120.- für Nichtmitglieder 

 

Kontakt  Dr. Dorit Sallis 
Swiss-Indian Chamber of Commerce, Zürich 
Tel. +41 44 226 90 61 

 Fax +41 44 221 00 85 
 dorit.sallis@sicc.ch 
 

Deadline Montag, 16. November, 2009 



 

Ausblick Alle Theorie nützt nichts, wenn man nicht das richtige Netzwerk hat. 
Um ein umfassendes Bild über den Stand der Dinge und die 
Entscheidungsträger im Government Sektor, der Forschung,  
Entwicklung und der Industrie zu erhalten, haben wir eine Reise mit 
Schweizer Unternehmen, die auch einen Besuch der RENEWTECH 
INDIA 2010 einschliesst, geplant. 

 

Programm Dank dem ausgezeichneten Netzwerk des Swiss Business Hub India 
werden wir ein praxisorientiertes Programm präsentieren, das 
Kontakte mit potenziellen Kooperationspartner und Kunden 
einschliesst. Die Reise findet vom 6. bis 13. März 2010 statt. Ein 
Termin, der in jede Agenda innovativer und erfolgreicher Unternehmer 
aus dem Cleantech Bereich gehört. 

 

Datum 6. bis 13. März  2010    
 

Anmeldung Interessiert? 
 
 Melden Sie uns Ihr Interesse mit beiliegendem Formular und wir 

halten Sie auf dem Laufenden: 
 
 Jakob B. Heller, Senior Consultant South Asia, Osec 
 Direct: +41 44 365 54 35 E-mail: jheller@osec.ch 
 
  
 

Fact Finding & Match Making Reise. 



 
  

 Seminar zu „Doing Business in India“ mit Fokus auf Cleantech-Sektor. 
 
 Ich melde mich gerne an. Preis pro Person exkl. MWST:  

 
 CHF 70.- für Mitglieder     CHF 120.- für Nichtmitglieder 

 
 18. November 2009 (Basel)     
 19. November 2009 (Zürich) 
 20. November 2009 (Lausanne)     
 24. November 2009 (St. Gallen) 

 
 Ich bin an der Fact Finding Mission vom 6.-13. März 2010 interessiert, halten Sie mich auf dem Laufenden. 

Teilnehmern, die an einem der obenstehenden Vorbereitungsseminaren teilgenommen haben, wird die Seminar- 
gebühr an die Reisekosten angerechnet. 
 

 Leider bin ich verhindert. Bitte nehmen Sie Kontakt mit mir auf, da ich an weiteren Informationen interessiert bin. 
 
 

 
Teilnehmer werden gebeten den Betrag in Bar am Eingang der Veranstaltung zu entrichten. Bei Annullierung weniger als 10 Tage vor der Veranstaltung müssen wir  
die ganze Teilnahmegebühr verrechnen. Registrierte Teilnehmer dürfen auch gerne eine Stellvertretung an den Anlass schicken ohne Zusatzkosten 

 
Deadline: Montag, 16. November 2009   Dr. Dorit Sallis, Swiss-Indian Chamber of Commerce, Zürich 

        Phone: +41 44 226 90 61, Fax: +41 44 221 00 85 
        dorit.sallis@sicc.ch 

 
Der Teilnehmer erklärt sich damit einverstanden, dass Osec, ihre Anlaufstellen sowie die mit Osec kooperierenden Netzwerkpartner im In- und Ausland ihn brieflich, 
telefonisch oder mittels fernmeldetechnischer Übertragung über eigene und allgemeine wirtschaftliche Aktivitäten informiert. Dabei beachtet Osec jeweils die gesetzlichen 
Regelungen des Datenschutzesgesetzes (DSG) und jene des Bundesgesetzes gegen den unlauteren Wettbewerb (UWG). 
Mit Anmeldung zu der vorbezeichneten Veranstaltung bestätigt der Teilnehmer, dass er die Allgemeinen Geschäftsbedingungen von Osec, veröffentlicht und einsehbar 
unter http://www.osec.ch/agb_2008_de gelesen und akzeptiert hat. 

 
Name: 
 
Vorname: 
 
Firma: 
 
Funktion:  
 
Strasse/Nr.: 
 
PLZ/Ort:  
 
Tel.:       Fax: 
 
E-Mail:       www. 
 
Datum:       Unterschrift: 

Anmeldung.        Fax: +41 44 221 00 85 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
  
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
Osec 
Stampfenbachstrasse 85 
Postfach 2407 
CH-8021 Zürich 
Telefon +41 44 365 51 51 
Fax +41 44 365 52 21 
info.zurich@osec.ch 
 
Osec 
Corso Elvezia 16 
Casella postale 5399 
CH-6901 Lugano 
Telefon +41 91 911 51 35 
Fax +41 91 911 51 39 
info.lugano@osec.ch 
 
Osec 
Avenue d’Ouchy 47 
Case postale 315 
CH-1001 Lausanne 
Telefon +41 21 613 35 70 
Fax +41 21 613 35 02 
info.lausanne@osec.ch 
 
  

       Unsere Hotline: 0844 811 812 

Copyright © Osec Februar 2008. Alle Rechte vorbehalten.  www.osec.ch     


