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Indien: erfolgreiche 
Markterschliessung 
 
 
Immer mehr Schweizer KMU erkennen in Indien einen boomenden Absatzmarkt. Die Nachfrage nach 
Industrie-, Luxus-, Gebrauchs- und Konsumgütern nimmt ungebrochen zu. Die Wirtschaft wächst, 
immer mehr Branchen werden teilweise oder ganz liberalisiert. Die politischen Verhältnisse sind 
stabil, und man spricht Englisch. Doch der Import von Waren wird teilweise streng reguliert und mit 
hohen Zöllen belegt. Viele Branchen sind noch unorganisiert, und es ist nicht immer einfach, einen 
geeigneten Geschäftspartner zu finden oder einen erfahrenen Country Manager zu rekrutieren. 
Dieses Seminar zeigt auf, welche kritischen Erfolgsfaktoren man bei strategischen Überlegungen 
berücksichtigen muss, um den indischen Absatzmarkt erfolgreich erschliessen zu können. 
 
 
Seminarinhalt 
 
• Die indischen Märkte im Überblick 

− attraktive Sektoren, Branchen, Clusters und Standorte 
• «Ease of doing business» 

− Wo steht Indien im Vergleich mit anderen aufstrebenden Märkten? 
• Stand der Wirtschaftsreformen 

− Wo sinken die Einfuhrzölle, wo bleiben sie hoch? 
• Zusammenspiel von Marketing, Distribution und Infrastruktur 
• Informationsbeschaffung: Daten, Fakten und Interpretationen 
• Modelle und Varianten für den Markteintritt 
• Suche und Auswahl von Geschäftspartnern und Führungskräften (mit Fallbeispiel) 
 
 
Zielgruppe 
Geschäftsleiter/innen; Vertriebsleiter/innen; Export-, Marketing- und Verkaufsleiter/innen und alle 
Personen, die Geschäftsbeziehungen mit Indien aufbauen und pflegen 
 
 
Referent 
Waseem Hussain, Unternehmensberater und Seminarleiter, MARWAS AG Swiss-Indian Business 
Bridges, Zürich 
 
 
Kosten 
Mitglieder CHF 320.– (exkl. MwSt.) 
Nichtmitglieder CHF 420.– (exkl. MwSt.) 
Die Preise verstehen sich inklusive Seminarunterlagen und Pausenerfrischung.  
 
 
Datum/Ort 
Donnerstag, 26. Februar 2009, Zürich 
 
 
Dauer 
1/2 Tag von 13.30 bis 17.00 Uhr, 
anschliessend Networking-Apéro 
 


